
Les objectifs :
> Identifier ses idées par des mots

> Optimiser son argumentation au 

service de son objectif

> Convaincre son auditoire

Le programme :

> Etape 01 - Identifier ses idées par des mots
Délimiter le sujet - Chercher les idées et les informations - Dégager une idée-force.  

> Etape 02 - Concevoir une argumentation pertinente
Forger et affirmer ses arguments - préparer ses réponses - créer un processus 
d’adhésion.
 

> Etape 03 - Convaincre son auditoire
La règle des 3 - Pensez aux transitions et à la conclusion - Préparer son entrée en 
scène 

Durée 4 H.

Effectif

Lieux

Tarifs *

15 p. max

Tous lieux

350 €
*: prix HT, prestation sur facture en portage salarial 
via Baya Consulting.

Un Mémento* est fourni à chaque participant à 
l’issue de la formation. 
* : prestation soumis à conditions

Inclus dans la formation


